Insaat sektdriindeki biiyiime bu

alanda yatirim yapanlarn istahm ka-
bartmaya devam ediyor. Bunlardan biri
de gecmiste Bahcelievler ve Giingd-
ren'de projeler gelistiren Ahmet Kemal
Ersu. Gegtigimiz yil Juma ve Cloud7 mar-
kalarint yaratarak konut ve otel projeleri
gelistirmeye baglayan Juma Yénetim Ku-
rulu Baskant Ahmet Kemal Frsu ile ko-
nustuk:

Juma ve Cloud? markalarini ku-
rarken hedefiniz neydi?

Gecmiste Avrupa Yakasr'nda dzel-
likle Bahcelievler ve Glingoren'de yo-
gunlasan projelerimizin yant sia elimiz-
de bulunan 1 milyon m2'lik arazinin ge-
listirilme siireglerinde de bulunduk. Kris-
tal Sehir ve NLogo, en bilinen projeleri-
miz arasinda yer ahiyor. Iki projede top-
lam 8 bin bagimsiz béliim var. LivMar-
mara projesi de Kristal Sehir ve NLogo gi-
bi bizim arsa stokumuz tizerinde gelisti-
rilen bir proje olacak, Biz bu gecmis tec-
riibelerimizden gelen tiim birikimimizi
2015 yilindan itibaren sehir merkezinde
markalt projelerde kullanmak amaciyla
yola giktik. Juma, bizim bu projelerdeki
ana markamiz AoIa(c;ak. Cloud7 markas:
ise bizim icin 6nemli bir is ortag olan
Kerten Holding’e ait. Iyi bir isbirliginin
otesinde Cloud? ailesini pek cok olas
proje icin de kargilikh fikir alisvetisinde

bulundugumuz dostlar. olarak gortiyo- -

ruz, §u an iizerinde gortistigiimiiz bir-
den ¢ok proje var.

Juma ve Cloud7 markalarinizla iiret-
tiginiz ve liretmeyi hedeflediginiz proje-
lerinizden kisaca bahseder misiniz?

Juma olarak tamamlacigimiz ilk
proje Cloud7 Atakéy Marina Oteli. Ta-
rabya'da Bogaz hatundaki Juma Plus
konut projemizin satist basladi. Proje-
mizi 18 ay icinde tamamlamay: hedefli-
yoruz. Tarabya'da devam eden Juma

Vadi ve Karakéy'de ingaats iki ay iceri-
sinde baslayacak olan otel projelerimiz
kisa vadede portfoyimiizde yer alan
projeler. Ayrica Istinye’de ve Camlica'da
hazirlik icerisinde oldugumuz iki proje-
miz daha var.

Tarabya ve Bakirkéy disinda hangi
semtlerle ilgileniyorsunuz?

Istanbul sehir merkezi bizim projele-
rimiz i¢in hedefledigimiz bolgeler. Tek
bir bélgeye konsantre degiliz ancak ilk
iki projemizin Tarabya’da olmas: bir te-
sadliifiin Stesinde uzun vadeli bir planla-
manin eseri.

Istanbul diginda baska sehirlerde
proje planliyor musunuz?

Su an i¢in stratejimiz dahilinde Istan-
bul sehir merkezine konsantre olduk,
Ancak bolge farki gtzetmeksizin katma
degeri yiiksek il ve bolgelerde tabii ki var
olabiliriz.

Otel ve liiks konut projelerinde re-
kabetin ¢ok yogun oldugu bir dénemde
farklilasmayi nasil bagariyorsunuz?

Biz siradanliktan uzak projeler yara-
tiyoruz. Sectifimiz is ortaklaryla, detay-
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Baska bir arzunuz?
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“Liiks segmentte
daralmaolmaz” !

Ahmet Kemal Ersu, liks insaat konusunda
bir daralma olacagni tahmin etmediklerini
vurguluyor. Para sahibi insanlarin her
zaman konuta ilgi gosterdigini dnceki
dnem yasanan piyasa daralmalarinda
gordiklerini ve yine éyle olacagint
dngordiiklerini belirten Ersu, “Onemli olan
kaliteli tirtind, iyi flyatlandimaile
misteriye ulagtirmaktu” diyor.

lara ve inovasyona verdigimiz énemle
projelerimize farkl bir karakter katiyo-
ruz. Proje gelistirme asamasindan basla-
yarak yaptigimiz planlamayla, beraber
cabgtigimez mimarlik ofisleriyle, tim eki-
bimizle hep bu dogrultuda diistintiyor ve
calisiyoruz, :

Sadece butik projeler mi iiretecek-
siniz? Emlak Konut projeleri de diisiiniir
milsiiniiz?

Stratejimize uygun olmast durumun-
da karsimiza gikan secenekleri degerlen-
diririz. Ancak biz stratejimiz dahilinde
biiyiik konut ihalelerinden cok sehir
merkezinde katma degeri yitksek proje-
ler gelistirmeyi amacliyoruz, Devletle is
yapmay: diisinmiiyoruz, biiyiik konut
ihalelerine girip plan tadilat: yapmak he-
deflerimiz arasinda degil,

Sektdrdeki rekabeti nasil degerlen-
diriyorsunuz?

Tiirkiye'de hala konut ihtiyacinin ol-
dugunu distintiyoruz. Yaptigimiz calis-
malarla bu rakamin 800 bin civarinda ol-
dugunu éngoriiyoruz. Istanbul bir met-
ropol ve halen cok ciddi anlamda g al-
makta. Biz sehrin daha degerli noktala-
rinda konut agigmm giderilmesine katki
saglayacagiz.




